STEUERN & RECHT

Steuerliche Fallstricke beim Verkauf
eines Maklerunternehmens

Viele altere Versicherungsmakler beschéftigen sich bereits mit dem Verkauf von Bestanden
oder des ganzen Unternehmens. Dabei sollten sie nicht nur die finanziellen und rechtlichen
Bedingungen kennen, sondern auch die steuerlichen Besonderheiten, um Geld zu sparen
und Fallstricke zu vermeiden.

gekommen. Daher dringt sich die Frage nach der

Gestaltung der letzten Phase in der beruflichen Karriere
auf. Anders als bei angestellten Fachkriften spielt eine ,,Rente
mit 63“ bei den meisten Maklern wohl keine Rolle. Viele blei-
ben wahrscheinlich trotz Rentenalter noch ein Weilchen im
Unruhestand. Aber selbst fiir sie stellt sich irgendwann die
Frage: Was wird aus meinem Maklerunternehmen, wenn ich
den Beruf an den Nagel hinge?

Ein nicht unerheblicher Teil der Makler ist in die Jahre

Daher beschaftigen sich viele dltere Makler mittlerweile mit
dem Verkauf von Bestinden oder des ganzen Unternehmens.
Wer sich mit diesem Gedanken trégt, sollte immer auch die
steuerlichen Folgen eines solchen Verkaufs im Blick haben.
Schliefllich ist das geschaftliche Lebenswerk zugleich Teil der
Altersversorgung und sollte daher nicht tibermaflig durch
Abgaben an den Fiskus geschmilert werden. Doch beim
Unternehmensverkauf lauern einige Fallstricke. Die steuerlichen
Bedingungen sollte daher jeder Makler kennen, der mit dem
Abschied aus dem aktiven Geschiftsleben umgeht.

Beglinstigung nur bei kompletter Geschéftsaufgabe

Nur bei einer kompletten Geschéftsaufgabe spendiert der Fiskus
ein wenig steuerliche Marscherleichterung. Wer lediglich einzelne
Teile des Bestandes verkauft, zum Beispiel die Sachversiche-
rungssparte, um das lastige Thema der Schadenabwicklung
loszuwerden, kann keine Vergiinstigungen wie bei einem
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Unternehmensverkauf in  Anspruch
nehmen. Existiert das Unternehmen
weiter, muss der Verkaufer den Erlos
zusammen mit dem normalen Ein-
kommen versteuern. Dann héngt es
von der jeweiligen Verdienstsituation
ab, wie hoch die Besteuerung ausfillt.
Die Einkommensteuerbelastung kann
in diesem Fall leicht 44% oder sogar
noch etwas mehr betragen. Das min-
dert den Verkaufserlés dann schon
erheblich. Nur wenn ein Eigentiimer-
wechsel zu 100% stattfindet, geht es
billiger. Der Fiskus will nur Verdufle-
rungsgewinne aus der Aufgabe oder
kompletten Verduflerung von Unter-
nehmen besserstellen.

Versteuerung des VerauBerungs-
gewinns auf zwei Arten moglich

Stimmen die Voraussetzungen, dann
hat der Verkaufer die Wahl. Der Veriu-
Berungsgewinn kann auf zwei Arten
versteuert werden: entweder nach der
sogenannten Fiinftelregelung oder zum
halben durchschnittlichen Steuersatz.
Zuvor wirken aber noch zwei andere



Faktoren. Zum einen ist Verkaufspreis
nicht gleich Verduflerungsgewinn. Von
Ersterem miissen vorher noch die Ver-
duflerungskosten wie zum Beispiel
Aufwendungen fiir die Bewertung des
Bestandes sowie die Buchwerte des Be-
triebsvermogens abgezogen werden.
Zum anderen raumt § 16 des EStG un-
ter bestimmten Bedingungen einen
Freibetrag ein. Dafiir muss der Ver-
kdufer das 55. Lebensjahr vollendet
haben. Der Freibetrag von maximal
45.000 Euro schmilzt bei groflen Ver-
kaufserlosen ab 136.000 Euro jedoch
zusammen. Ab 181.000 Euro Kauf-
summe entfillt er ganz. Auflerdem gibt
es ihn nur einmal im Leben.

Die Finftelregelung wirkt sich giinstig
aus, wenn das iibrige Einkommen nied-
rig ist. Beim Wechsel in die Rente fallen
die monatlichen Uberweisungen aufs
Konto in der Regel ja um einiges gerin-
ger aus als im aktiven Berufsleben. Wer
weiter verdient wie bisher, fiir den passt
der halbe Steuersatz wahrscheinlich
besser. Er liegt dann in einer Spanne
von 14 bis rund 27%.

Besteuerung bei Verrentung

Da die Kdufer meist andere Maklerun-
ternehmen sind, besteht auf deren Sei-
te immer auch die Frage, wie sie die
Kaufsumme aufbringen. Die meisten
schaffen das nicht auf einen Schlag.
Daher wird immer auch iiber Renten-
oder Ratenzahlungen verhandelt. Wer
die Bestidnde als Altersvorsorge versteht,
findet eine Verrentung sicherlich reiz-
voll, zumal die Besteuerung der Rente
dann zum niedrigen Ertragsanteil statt-
fande. Doch das bleibt wohl nur eine
theoretische Losung. In der Praxis sind
Verrentungen bislang nicht anzutreffen,
weil sich kein Kdufer auf eine solche
Gestaltung einlassen mochte.

Bleibt die Ratenzahlung. Bei der trigt
der Verkdufer allerdings ein nicht uner-
hebliches Risiko. Geht der Kaufer in die
Insolvenz, dann endet auch die Raten-
zahlung. Daher sollten die Zeitrdume
fir die Ratenzahlung nicht zu lang
gefasst werden, um dieses Risiko
zumindest ein wenig zu minimieren.
Ausschlieflen ldsst es sich aber nicht.
Die Ratenzahlung hat aber noch eine
weitere Schattenseite. Der Erlos flief3t

dem Verkdufer zwar erst iiber eine lingere Zeit zu, Steuern
miissen aber sofort auf den gesamten Betrag gezahlt werden.
Dann hat unter Umstanden nicht nur der Kéufer ein Liquidi-
tatsproblem, sondern der Verkaufer ebenso.

Beteiligung des Nachfolgers

Verkiufern, die all diesen Problemen aus dem Weg gehen wollen,
steht noch eine weitere Option offen: die Schaffung einer
entsprechenden Rechtsform, die eine Beteiligung des Unter-
nehmensnachfolgers und die Bezahlung aus dem kiinftigen
Gewinn des Unternehmens erméglicht. Der bisherige Eigen-
timer bleibt am Unternehmen mit einem kleinen Anteil
beteiligt, hat so noch Einfluss auf die Geschicke des Unterneh-
mens. Mit dem Erwerber wird eine Bezahlung tiber regelmafSige
Raten vereinbart. Aus einer Fiinftelregelung wird dann
vielleicht gar eine Achtel- oder Zehntelregelung, bei der die
Besteuerung zum normalen Steuersatz noch weniger stark
greift. Ein Ausfallrisiko bleibt freilich weiter bestehen. Aber da
der frithere Eigentiimer durch einen kleinen Anteil noch an
die Firma gebunden ist, ldsst es sich besser handhaben als bei
einem Verkauf mit endgiiltigem Abschied.

Vorteile einer GmbH & Co. KG

Im Vergleich zu einem bloflen Verkauf der Bestdnde besitzt
diese Losung noch einen weiteren nicht zu unterschitzenden
Vorteil. Die Maklervollmachten, die an das bisherige Unter-
nehmen gebunden sind, miissen nicht gedndert werden. Das
zahlt sich fiir den Kaufer in einer enormen Zeitersparnis aus.
Er muss nach der Ubernahme nicht jeden Kunden einzeln um
eine neue Maklervollmacht bitten. Dazu kommt der
Konkurrenzschutz fiir den Erwerber. Bleibt der bisherige
Besitzer der Bestinde weiterhin wenigstens Minderheitsge-
sellschafter, so geht er Treuepflichten gegeniiber dieser
Gesellschaft ein. Der Alteigentiimer wird also wirksam
daran gehindert, anschlieffend noch auf eigene Rechnung
Geschifte mit den bisherigen Kunden zu machen. Es gibt
etliche Argumente, die zum Beispiel fiir die Einrichtung
einer GmbH & Co. KG sprechen, mit der ein solcher Wech-
sel der Inhaberschaft einfacher durchzufiihren ist. =

Von Volker Schmidt, Geschéftsfiihrer
der SEB Steuerberatungsgesellschaft mbH
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